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CON PEUGEOT SCOOTERS TU GANAS

CON PEUGEOT SCOOTERS
SIEMPRE GANAS

Este mes de febrero PEUGEOT SCOOTERS lanza la

oferta: “con Peugeot Scooters tu ganas”.

ESTOS ACCESORIOS GRATIS!

Por la compra de un vehiculo de 125cc (Citystar,
Satelis, Geopolis, Tweet o New Vivacity), ademads de
unos precios increibles podrds elegir el accesorio

que mejor se adapte a ti:

e (Citystar, New Vivacity, Geopolis o Tweet: Top

case o manta.

e Satelis: Manta o respaldo para el pasajero.

No lo dudes mas y llévate este mes el Tweet o el
New Vivacity por 1.699%€, el Citystar por 2.699¢€, el
Satelis por 2.999€ y el Geopolis por 3.549€ y

todos con UN_@cCcCe@sOrio de regalo!

Oferta valida del 01/02 al 31/03 2012.

El valor del accesorio no podrd ser objeto de descuento sobre el precio del vehiculo.

PEUGEOCT
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Costes de montaje del accesorio incluidos en el precio del vehiculo.
El cliente que desee un accesorio diferente de un importe mayor tendra que abonar la diferencia existente entre el accesorio

promocionado y el comprado.

PEUGEOT SCOOTERS EN POCAS PALABRAS

Filial del grupo PSA Peugeot Citroén, Peugeot Scooters es la marca de 2 ruedas motorizadas mds antigua del mundo y el origen de numerosas
innovaciones: inventor del scooter moderno con carroceria pldstica, pionero del scooter eléctrico o incluso primer constructor en haber equipado sus
scooters 125 con un sistema de frenado ABS, Peugeot Scooters ha revolucionado la movilidad urbana.

En la actualidad, 4to constructor europeo, Peugeot Scooters dispone de la gama mds rica del mercado con scooters de 50 a 500 cm’ Y se apoya en
una red de cerca de 4 000 puntos de venta en Europa.
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Peugeot Scooters Esparia cuenta con 100 puntos de venta, se encuentra entre las tres primeras marcas por ventas de ciclomotores (hasta 50 cm’.) y
entre las 6 primeras en scooters en general.



